На фирменном бланке Поставщика

Исходящий номер письма _________

Дата «____» ________ 20 _____ год

Директору  ЗАО «Партнер Кей Джи»

КОММЕРЧЕСКОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ
1. Коммерческое предложение должна содержать следующие информации поставляемого товара:
- Наименование товара;

- Страна происхождения;

- Торговая марка;

- Сведения о системе качества (Подлежит ли сертификации, если нет, то письмо надлежащего органа о том, что не подлежит сертификации);

- Вид тары и/или упаковки;

- Штрих код;
- Цена должна указана в Сомах без учета налогов, НДС и НсП указывается отдельной строкой;

- Фотография товара, и подробная информация о товаре;
- Срок годности товара.

2. Информация о деятельности Поставщика:
- Оборот за последние 3 года 

2016 год __________________________ сомов

2017 год __________________________ сомов

2018 год __________________________ сомов

- Доля на рынке КР;

- Узнаваемость товаров;
- Логистика, склад, транспорт;

3. Коммерческое предложение должна быть заверена печатью и подписью Руководителя Поставщика.

Примечание:  Дополнительная информация, которую Вы хотели бы сообщить нам и Ваши пожелания, предложения.
Коммерческое предложение отправляется по адресу postavshik@gipermarket.kg
Ответ на предложение Покупатель направит в течении 7 дней.

